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1. GIRIS

Kisi bagina enerji tiiketimi, kisi bayina hayvansal protein tiiketimi kigi bagina gigek tiketimi
gibi kriterler, tilkelerin geligmislik durumunu ortaya koyan gostergelerden birisi haline gelmigtir.
G20 lerde adimizin gectigi su giinlerde geligme yolunda oldugumuzu kamtlamanin yollarindan birisi
de, siis bitkileri diretimini ve yurtigi tiiketimini arttirmaktir. Bu noktadan hareketle mevcut durumu
degerlendirdigimizde, gercekten de Ulkemiz'de siis bitkileri tiretim ve tiiketiminin daha ¢ok Marmara,
Ege ve Akdeniz bolgeleri gibi iilkemizin en gelismis y&relerinde yogunlagtiini gérmekteyiz. Marmara
Bolgesinde Yalova, Ege Bolgesinde lzmir i¢ piyasa agisindan en énemli iki ilimiz olup, bu bagariya
¢ok kisa bir siirede ulagmiglardir.

Yillar itibariyle Antalya Ili kesme gigek liretim ve ihracatinda meydana gelen degismeler
Cizelge 1'de verilmistir. (Anoonim, 1985 - 1998 Anonim 1998 a bc)
Cizelge 1: Yillara gore Antalya [li kesme gigek tiretim alam ve ihracan

Yar Uretim Alani Zincirleme Thracat Zincirleme
(da) Indeks (milyon adet) Indeks

1985 70 - 6.5 -

1986 160 228.6 10.5 161.5

L1987 394 246.3 320 304.8

1988 638 161.9 76.0 237.5

1989 1256 196.9 880 115.8

1990 1219 97.1 103.0 123.9

1991 1201 98.5 125.0 1214

1992 1469 12285 1350 108.0

1993 1327 103.9 140.0 1037

1994 1591 104.2 134.0 931

1995 1650 103.7 151.0 11.7

1996 1910 1158 140.0 92.7

1997 2148 112.5 156.0 111.4

1998 2172 101.1 164.0 105.1

Kd\ nak : Antalva Kcsme (icek IhI’dde[Qlldl’l lehtn Kd) 1tlar1

(1) Zir. Yik, Miih, Narenciye ve Seracilik Arastirma Enstitiisii, ANTALYA




Cizelge 1'den izlcnebilecedi gibi, 1985 - 1989 yillart arasinda Antalya Ili kesme
¢igek tretim alaninda hizli bir artig olmug, 1990 ve 1991 yillarinda duraklayan tiretim, bastaki
hizini yakalayamasa da 1992°den sonra azalan oranlarda artmaya devam etmistir . Sonugta
tiretim alam 14 yilda 31 kat artrustir. Uretim alamindaki bu dalgalanmalar ihracattaki degisimden
biiyiik oranda etkilenmigtir. Degisik nedenlerle thracatta goriilen bir duraklama yada azalma,
tiretimin %8Qoraninda thracata yonelik olmasinin etkisiyle, bir sonraki yilin iiretim alanin
diismesine yada aksi durumun ortaya ¢ikmasina neden olmugtur. Nitekim 1985 - 1989 yillan
arasimda katlanarak artan ihracat daha sonraki yillarda bu artis hizini kaybetigi gibi istikrarsiz
bir seyir takip etmistir. Bu durumun bilinen bir¢ok nedeni mevcut olmakla birlikte, villardan
bert konu ile ilgili yapilan yaymlarda ve degerlendirmelerde dikkat ¢ekilen en dnemli husus
olarak, tek tiire (karanfil) yada tek c¢eside (Sprey Karanfil) bagiml olunmast (BAKTIR ve
Ark. . OZKAN VE KARAGUZEL, 1997). gosterilmis ve ¢oziim olarak firiin ¢esitlendiriimesi
onerilmistir. 1990; Biitiin bu ger¢ekler dikkate alinarak, tirlin ¢esttlendirmede kesme ¢igek
olarak kullanilabilecek soganh siis bitkilerinin mevcut durumu ve gelisme ihtimali lizerine
bir ¢alisma yapilmigtir. Uriin ¢esitlendirmede soganli siis bitkilerinin énemli gériilmesinin
bashca nedenleri ise ; bu bitki grubunun ytiksek yaylalardan deniz kenarlarina kadar genig
bir alanda yetisebilme yetenegine sahip olmasi, iyi bir iiretim planlamasi ile ve tretim
materyalinin (sogan, rizom vb.) programlanabilmesiyle pazara siirekli arzin miimkiin olmasi,
‘arpa ¢igeg1’ olarak bilinen ‘frezya’ ve bir doneme adini veren ‘lale’ gibi birgok soganli siis
bitkilerini Tiirk halkinin yillardan beri tanimasi ve sevmesi, ayrica da bazi iitkeler tarafindan
(ABD gibi) soganli siis bitkilerinin 6zellikle talep edilmest scklinde siralanabilir.

Bu calisma ile ;

- Antalya ilinde soganh kesme cigeklerin meveut durumu ve tretim yapisini ortaya
koymak,

- Soganli kesme ¢i¢eklerin pazarfama kanallarin aragtirmak,

- Soganh kesme ¢igek yetistiriciligini kisitlayan ve tesvik eden faktérleri belirlemek
amaglanmistir.

2. LITERATUR OZET]

“Akdeniz Bolgesinde Kesme Cigek Uretimi ve Sorunlar”™ konulu bir cahismada:
biyuk miktarlara ulagitabilecck doviz ve dnemii bir istihdam kaynagi olan kesme ¢igekeiligin
hem devlet hem de diretici - pazarlamact - aragtine igbirli3i igerisinde her yoniiyle desteklenmesi
gerektigine dikkat ¢ekilmigtir. Sera yapimi ve fide-fidan temininden baglanarak yurtdis
pazartamasina kadar ortaya ¢ikan sorunlarin aslinda kolayca ¢oziilebilecek sorunlar oldugu,
bunun igin; oncelikle uluslar arasi ¢icek¢ilik standartlarina uyulmast, kesim oncesi ve kesim
sonrast gerekh kurallara zen gdosterilmesi. ¢cigegin maliyetini azaltici onlemlerin alinmas,



¢igek titr ve cegitlerinin arttirtlmasimin gerekliligi tizerinde durulmustur (BAKTIR ve ark. |
1990). ‘

Japonya siis bitkilert tretimi, dagitim ve pazarlamasindaki degisimin incelendigi
bir yazida liretim agamasindaki problemlerden en 6nemlilerinden birisi olarak iireticilerin
%44 nilin 60 yastan bliyiitk olmasi gosterilmektedir. Bu tireticilerin 6zellikle kesme cicek
yetigtinicihifinde ¢alistiklan ve daha tutucu davrandiklan ileri stiriiimektedir. Yine aym makalede
Japonya’da son yillarda kesme gigek yetistiricihi@inde bir duraklama oldugu buna kargilik
saksida ve yatakta siis bitkist yetistiriciliginin gelismesini stirdiirdiigine yer verilmistir,
Japonya’da 1¢ tiikketimin ancak %6-7"sinin ithal ¢igeklerle karsilandigi, 1980’1 yillarda daha
cok olan ev tiiketiminin 1992 yilindan sonra sabit hale geldigi, talebin daha ¢ok 6zel giinler
ve dini kutlamatarda arttiga gesitli yayinlarda dile getirilmigtir (IMANISHI and OGAWA,,
Ry

“Production Structure and Main marketing Problems of Export Oriented Cut Flower
Industry in Turkey™ adli bir arastirma projesinde Ureticiterin tiriin deseninde %84 (%63 spray,
%21 standart karanfil} oraninda karanfile yer verdikleri bunun yaninda ¢ok az oranlarda
gypsophila, krizantem, giil ve gerbera gibi tiirleri yetigtirdikleri belirlenmistir Caligmada,
dretim teknikleriyle ilgili uygulamalarda iireticilerin birbirinden etkilendiklert ve {iretimin
biiylik gogunlufunu plastik serada gergeklestirdikleri ortaya konmugtur (OZKAN ve Ark. ,
1997).

Giirsan ve Erkal, “Diinyada ve Tiirkiye dc Siis Bitkileri Uretim ve Ticaretindeki
Gelismeler” konulu ¢aligmalannda diinya gicekeilik sektoriinde 6nemli gelismelerin oldugunu,
bir taraftan geligmig tlkelerde tiikketimde doyum noktasina ulagilmasina kargihk bagka eski
dogu blogu iilkeleri olmak iizere diger gelismekte olan iilkelerin yeni pazarlar olusturmakta
olduguna deginilerek son yillarda ithalati ile ihracati baga bag oln Tiirkiye'nin sahip oldugn
olanaklar kullanarak siis bitkilent Uretimini ¢esetlendirerek arttirmasi ve potansiyel dig pazarlara
yonlendirmesi gerekliligi iizerinde durulmugtur (GURSAN ve ERKAL, 1998).

3JMATERYAL VE METOT

Arastirmanmin materyali; Antalya ilinde soganhi kesme c¢igek yetigtiren
isletmelerden, bu isin pazarlamasiyla ufrasan mezatlardan (Antalya ve Istanbul)
yapilan anketler sonunda derlenen verilerden olusmaktadir. 1999 yilt igerisinde bu konuda
¢aligan ve tesbit edilebilen biitiin kigi yada kuruluglarla goriigiilmiis olup, toplam
anket sayisi 30 adettir,

Verilenn derlenmesinde anket yontemi, degerlendirilmesinde ise degisik istatistiksel
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4. BULGULAR VE TARTISMA

4.1. Soganh Kesme Cicek Yetigtiren isletmeler ile ilgili Bilgiler

Sorvey aligmalar sonunda ; yetistiricilerin iki farkli tiretim stratejisini benimsedikleri
ortaya ¢ikmigtir. 1. grupta olanlar oldukga az sayidaki biiyiik firmalar olup, tam bir teknik
tretim stratejisi uygulamaktadirlar. Sera yapimi, materyat temini, teknik danismanhk hizmetleri
gibi konularda yurtdigi baglantih ¢aligmaktadirlar. 1 .grupta olanlar orta, kiigiik hatta ok
kiigtik Slgekli igletmeler olup, firsat stratejisi uygulamaktadirlar. Bir onceki yilin fiyatina
bakarak yada devam ettirmektc oldugu faaliyetten iyi para kazanmadigini diigiinerek, gerekli
bilgi ve alt yapiya sahip olmadan sebze yetistiriciliginde kullandiklari seralar ile bu iye
girmektedirler, Iste iireticilerin igine diigtiikleri en nemli yamlgilardan birisi, konuda yeterince
bilgi sahibi olmadan sebze yada difer kesme ¢igek yetistiriciligindeki bilgilerine glivenerek
soganh kesme gigekleri de yetigtirebileceklerini diigiinmeleri ve seralarinin oldukga az bir
boliimiinde de olsa bu ige girmeleridir.

1998 yili itibariyle anket yapilan igletmelerin ortiialtinda soganl kesme ¢iceklere
aywdiklan alan oldukga az olup 31 da civanindadir. [Ide yapilan bir ¢alismada da, Antalya ili
kesme ¢igek yetigtiriciliginde kullamlan toplam értiialti alanlarmin yaklagik %63 iinii spray
karanfilin, %21 "ini standart karanfilin olugturdugu, soganl siis bitkilerinin de yer aldig
"digerleri’ grubunun ise tretim alamindan %1 .3 gibi oldukg¢a diigiik bir pay aldigi belinilmistir
(OZKAN ve ark. , 1999).

Ortiialt soganli kesme gigek yetigtiriciliinin %81.4'i plastik serada % 18.6’s1 cam
serada yapiimaktadir. Sadece bir igletmede 40 da agik alanda gladiol yetistiriciligi yapildig
belirlenmigtir. Ortiialtinda en ¢ok yetistirilen tiirler ; gladiol (%58.2), frezya (%19.1), lilium
(%9.3), ins (%06.1), tulip (lale) (%3.0), ranunculus (%]1.7), anemone (% 1.5) ve alstromerya
(% 1.1)'dan olnsmaktadie (Sekil 1) '

Frezya ngo/el;leri
0 4]
Tulip iy _

%3

lrfs Gladiol

hG - %60
Lilium = o pemone

7 A

Sekil 1: Anket Yapuan Igletmelerde En Cok Yer Verilen Soganli Kesme Cicek Turleri
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Soganli kesme gigek yetigtiriciligi yapilan alanlarin milkiyet durumu ; %4470 kira,
%27.8'1 ozmiilk, % 16.7 s dzmiilk+kira, %11.1'1 dzmilk+ortaklik seklindedir. Burada gu hususu
belirtmekte yarar vardir ; Antalya ilinde karanfilin ticari antamda yetigtiriciliginin dnciiligunii
nasil bazit Yalovalt iireticiler yapmug ise, soganh kesme ¢igek yetigtiriciliginin onciliigiinde de
bazi Kastamonulu iiveticilerin rolii vardir, Bu iireticiler genellikle kiraya tuttuklart alandara plastik
sera yaparak Giretim faaliyetini gergeklestirmektedirler. .

Soganli kesme gigek yetigtiriciligi yapilan oldukgu az sayida igletmede atlenin biitiin
bireyleri bu ige kaulmaktadirlar. isletmelerin gogunda ise aileden tek kigi, igletmeci olarak,
dogrudan bu is ile ilgilenmekte, isci ihtiyacimm bityiik bolimil yabanci isgiicil ile kargilanmaktadir.
Bu nedenle, iirctim maliyeti i¢erisinde, ig¢ilik gideri, iiretim materyalinden (sogan) sonra tkinci
sirada gelmektedir, Anket ¢aliymalar sirasinda plastik serada iris yetigtiriciligi igin derlenebilen
maliyetle ilgili verilerden (1998 yili igin) yararlanmilarak $ekil 2 olugturulmugtur.

Sekil'den izlenebilecegi gibi dretim giderleri igerisinde en biiyiik payi sofan
almaktadir.Uretim materyali olarak kullantlan soganim uretim giderleri igerisinde bu kadar

W Diger
1 Uretim WGlbre  gulerkr
ok %2 %5
isciligi

M Sojan

Sckil 2 : {ris Bitkisi Uretim Giderleri %669
yiiksek pay almasinn en énemli nedeni ihtiyacin genellikle ithalatla kargilanmasidir. Diger tiretim
giderleri igerisinde tiretim materyalinin aldigi pay yetistirilen soganlu siis bitkisinin tirunc ve
cesidine gore dnemli oranda degisiklik gostermektedir. Sogant pahali olan tulip, lilium gibi
tiirlerde bu oran %70/90"a kadar yiikselebilmektedir.

Su anda Tiirkiye'de tam anlavuyla teknik bir sofan iiretimi s6z konusu
olmadigmdan. ozellikle biiyiik firmalar, kaliteli Griin almak ig¢in ithal dretim
materyali kullanmak zorunda kalmaktadirlar. [thalat genellikie Hollanda'dan
yapimaktadur,

58



4.2. Soganl Kesme Ciceklerin Pazarlanmass Ile Ilgiti Bulgular

Soganlt kesme ¢igeklerin yetistiricitifinde oldugu gibi pazarlanma'smda da belirli bir
diizen meveut degildir. Kooperatife iiye olan yetistiriciler zaten lriinlerini kooperatif kanali
ile satmak zorunda olduklarindan mecburen mezatlara ge.iirmcktcdirlcr. Bu noktada Antalya’da
taaliyet gosteren mezatlarla ilgili kisaca bilgi vermek pazarlama konusunun anlagilmasi
agisindan yararli olacaktir. Sorvey ¢ahigmalarimiz sirasinda Antalya’da faaliyet gosteren
mezatlar ve onlarin Istanbul’daki merkezleri ziyaret edilmistir. Bu kooperatiflerden S S. Flora
Kesme Cigek Uretim ve Pazarlama Kooperatifi 1946 yilinda kurulmug olup halen 3500 iiyesi
bulunmaktadir. $.S. Cigek Uretim ve Pazarlama Kooperatifi ise 1955 yilindan beri faaliyet
gistermekte ve 2800 tiyesi bulunmaktadir. Bu iki kooperatifin Tiirkye gapinda sahip olduklan
ilye sayist 6300 dreticiyi bulmaktadir. Diger tarimsal faaliyet kollar ile kargilagtinldifinda
bu sektérdeki tireticilerin onemli oranda giiglerini birlestirdiklerinden $6z etmek miimkiindiir.
Bu kooperatifler tireticilerin iirtinlerini onlarin talepleri dogrultusunda pazarladigy gibi tireticilere
fide, tohum, sogan gibi damizlik materyal ithalatinda araci olmaktadirlar. Ureticilerin kurdugu
kooperatiflerin iirctim botgesinde degilde tiiketim bolgesinde faaliyel gostermesinin verdigi
boslugu bir 6l¢iide gidermek igin, merkezi [stanbul’da bulunan bu iki kooperatif iiretim
bolgelerinde mezatlar (satis borsas1 veya ¢igek borsasi) agruslardir. Bu mezatlarda iglem
goren bashica sofanlt kesme cigekler; gladiol, lilium ve frezya gibi tirlerdir.

Antalya ilinde yetistirilen soganl siis bitkilerinin %75.6"s1 bu mezatlar araciligt ile
pazarlanmaktadir. (Sekil 3). Her iki kooperatife gelen kesme ¢igeklerin bilyiik bolimii
Istanbul’daki merkeze ginderilirken, bir boliimii de diger illere ( Izmir, Ankara, Adana, Konya,
icel, Samsun, Kayseri, Bursa gibi) gitmekte, burada satiya sunulmaktadir. Uriiniin hangi
mezatta satilacagi konusundaki karari diretici kendisi vermektedir.

| URETICI |

:

KOOPERATIF

MEZATLARI]
OZEL MEZA | T()PTANCll

Yy v

. PERAKENDECI
Orel Cigek Diikkanlan Purur ve Sokak Saticilan
* H
|
I TUKETICI |
Sekil 3: Soganh Kesme Cigeklerin Baglica Pazarlama Kanallar
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Antalya’da kesme ¢igek pazarlanmasinda araci olan ézel bir mezat da bulunmaktadir Bu
mezatta iglem goren soganh kesme cigekler agirlikh olarak Antalya igine dagilirken, bir
bolimit de Burdur, Isparta, Konya, Elazi3 ve Sanhurfa gibi illere gonderilmektedir.

Pazarlamada kullanilan ikinci onemli kanal, iiriinii dogrudan iireticilerden ¢igekgilerin
satin almastyla olugmaktadir. Soganl siis bitkilerinin %24 41 bu sekilde satiimaktadir. Bu
orantn oldukea yiiksek olmasinin baghica nedeni ; kooperatife ye olmayan kiiciik iireticilerin
az alanda degisik tiriinler yetistirerek ¢icekgilere daha yiiksek fiyatla saus yapabilmeleridir.

Ozellikle biiyiik firmalar yetigtirdikleri soganh sis bitkilerinden elde ettikleri
uriinlerden bir kismim yada ihracat fazlasini Istanbul’da bulunan toptancilarina géndermek
suretiyle pazarlamayi tercih etmektedirler.

Ureticiler genelolarak kooperatifler aracihpi ile satis1 ‘giivenli’ olarak
nitelendirmektedirler. Ancak, triiniin kooperatife ¢ok geldigi donemlerde fiyatlaria ilgili
herhangi bir 6nlemin alinmadigini, oldukga diisiik fiyatlarla satig yapmak zorunda kaldiklarmt
belirtmiglerdir. Bu durumda iiriiniin bol oldugu yaz aylarinda fiyatlar diisiik, kig aylarinda ise
yiiksek seyretmektedir. Bu duruma bir 5mek verebilmek icin S.S. Flora Cigekgilik Kooperatifinde
1998 yilinda iglem goren segilmis bazi kesme gigeklere iligkin fiyatlarin tiger ayhk dénemler
itibariyle dagilim Sekil 4’de verilmigtir. Sekil'den ve sorvey sonuglarindan elde edilen bilgiler

Fiyat (TL/adet)

W Giil B Karanfil M Gladiol

Sekil 4: Mezatta En Cok Islem Goren Ug Tiire Gore Fiyatlarin Aylara Dagihimi
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itinda, pazara girmek i¢in en uygun zamanin yil sonu (Kasim-Aralik) ve yil bast (Ocak-
Subat-Mart) oldugunu séylemek miimkiindiir.

fhracati yapilan siis bitkilerinde gerek TSE nin gerekse ithalatgr firmalarinin én
gordiigli standartlara uyuluyor isede, i¢ piyasaya siiriilecek tiriinlerde standartlar dikkate
alimmamaktadir. Ureticiler genel olarak gigek sapi (uzunluk, kalinhk vb.) ve ¢icek kalitesi
(agiimig gonca veya kandil sayisi vb.) gibi bazi kriterleri dikkate alarak iiriinleri ; tek tek, 5'Ii,
10°lu yada 25’1 demetler olugturarak piyasaya arz etmektedirler. I¢ piyasa igin tiriin hazirlamada
standartlara uyulmamasi, ¢igeklerin gériiniiglinii ve vazo émriinii olumsuz yonde etkilemekte,
bu durum, i¢ tiiketim yada tiiketici talebi tizerine olumsuz etki yapmaktadir.

4.3. Soganh Kesme Cigeklerin Antalya’da Geligimi ; Karsilagilan Giigliikler ve Firsatlar

Kargilagilan Giicliikler

Soganl siis bitkileri yetigtiricilerinin pek ¢ogu (orta yada kiigiik 6lgekli igletmelerde);
hangi girdileri kullanacaklaring, iyi bir iiretim materyalinin 6zelliklerint, tiretim teknigini,
kaliteli tiretimin nasil gergeklestirilecegini, elde ettikleri tiriinii hangi fiyattan kime satacaklarini,
nerede satacaklarini, ne zaman satacaklarini ve benzer konulan dikkate alan bir planlama
yapmadan hatta bu konulara hi¢ kafa yormadan dogrudan tiretime girmektedirler. Cogunlukla
kotii bir deneyim ile sonuglanan bu girisim, soz konusu tiretim dalindan tireticinin kendisint
uzaklastirdig1 gibi ¢evresinnin de kotii etkilenmesine neden olmaktadir.

Ureticilerde durum boyleyken, sogan saticilart yada dagitim isgini yapanlar, sogan
verdikleri iireticiye degil yeterli hatta hi¢ teknik bilgi verememekte, zaten kendileri bu konuda
yeterli teknik bilgiye sahip bulunmamaktadirlar. Kooperatiflerde gorevli ziraat mithendisleri
zaman zaman ureticilere giderek yetigtirme teknigi ile ilgili bilgi veriyorlar isc de buda yeterli
olmamaktadir,

Soganl siis bitkilerinde ‘tek sogana tek Griin' verimliligi riskli duruma sokmakta,
lirtin kaybr genellikle kaginilmaz olmaktadir.

Sogan fiyatinin yiiksek olmasinin yaninda ithal edilen soganlann hastaliklarla bulagik
olma durumu gibi problemlerle sik stk kargilagilmaktadir. Boyle bir durumda ise, tiretim
materyali kontroliinii, hizli ve giivenilir bir yekilde yapacak labaratuvarlarda meveut degildir.

Gerek i¢ piyasaya olsun, gerekse ihracata gitsin genel olarak kesme ¢igek
pazarlamasinda
biiylik sorun olan tagimacilik soganh sis bitkilerinde, kendini daha ¢ok hissettirmektedir. Bu
iritinlerin diger kesme gigeklere gore (karanfil gibi) daha biyiik hacimli olmasi daha gok yer
kaplamasima bu da tagima maliyetinin artmasina neden olmaktadir. Ayrica, uygun bir sopuk
zincirin de kurulamamig olmast kalite ve miktar kayiplarina yol agmaktadir. Ozellikle biiyiik
olgekli firmalarin bu ige girmelerini engelleyen en 6nemli faktorlerden birisi tagimacilik olarak
ortaya ¢itkmaktadir.

61



Ureticiler yada pazarlamacilar arasmda igbirliginden daha ¢ok rekabetin séz konusu
oimasi pazarlamada énemli zorluklann ortaya g¢ikmasina neden olmaktadir,

Gerek tniversitelerde gerekse aragtirma enstitillerinde soganhi kesme ¢igekler
konusunda iireticiyi yonlendirecek aragtirma sonuglarina dayanan, ne yeterli teknik bilgi. nede
bu iirctim dalinin girdisinin/¢iktisinin ne olabilecegine 11k tutacak ekonomik veriler meveut
degildir,

Firsatlar

Antalya’nin iklim avantaji nedeniyle yetistiricilikte erkenciiigi yakalamak miimkiindiir.
Bu durum, tiretimin zamana yayilmasi ve liriintin daha yiiksek fiyattan satilmasi agisindan
onem tagimaktadir. Nitekim Antalya ilinde yuriitilen bir aragtirmanin ara sonuglarina gore ;
lale yetistiriciliginde, bu lirtinlin yetistirildigi diger illere gore (Yalova gibi) 40-45 giin
erkencilik elde edilmigtir.

Antalya’nin tarim ve ticaretin yaninda turizm sektoriinlin de geligtifi bir il olmass
degisik kesme ¢iceklerin yerinde tiikketimtni miimkiin kilmaktadir.

Antalya ilinde iki adet kooperatif mezadinin bulunmasi, bunun yaninda 6zel mezatlarin
da faaliyet gostermeleri ¢icek pazarlamasinda {ireticilere avantaj saglamaktadir.

Ilden biiyiik tiiketim merkezlerine ulasimin kolay ve her zaman miimkiin olmasi,
pazarlamada avantaj saglayan diger bir durumdur.

Son yillarda karanfile dayah pazarlamanin getirdigi sikintilar tireticileri ve iiretici
pazarlamacilar iiriin ¢egitlendirme arayisina yonetmistir. Soganh kesme ¢icekler de
cesitlendirmede Onemli segeneklerden birini olusturmaktadir.

5.SONUC VE TARTISMA

Yaygin olarak yetistiriciligi yapilan karanfilde isler yolunda gittifi stirece, soganli
siis bitkileri yetigtiriciliginde onemli artiglann olmasi pek miimkiin gdriinmemektedir. Ancak,
ozellikle i¢ pazar iin iirlin ¢esitlendirmede soganli kesme ¢icekler dnemli goriildiigu gibi,
Antalya il de ozellikle erkencilik yéniinden dnem tagimaktadir. Genel olarak tarimsal
isletmelerde, isletme sahiplerine, ‘igletmecilik” kavramuun éncelikle anlatilmasi gerekmektedir.
Soganli siis bitkileri yetigtiricilifinde ise | tiretim altyapisim olugturmadan pazarlamaya kadar
goriilen teknik bilgi yetersizlifinin giderilmesi, sogan ithalatina belirli bir diizenleme getirilmesi
yada yurtigi sogan iiretiminin geligtiritmesi,iireticilerin hangi tiir veya ¢esidi sececeklerini
belirlemek i¢in, oncelikle ckolojiyi ve yetistirme tekniklerim dikkate alan denemeler kurularak
ve bunlarin ckonomik analizlerle desteklenerek sonuglarinin iireticiye iletilmesi, kesme ¢igek
i¢ titkketimini gesitli tanitun faaliyetleri ile arttinimast gibi 6nlemlerin ahnmast gerekmektedir.
Bu sekilde hareket edildigi takdirde, soganh kesme ¢igcek yetigtiricilifinde, onilimiizdeki
yillarda, yavag

62



ama istikrarls bir gelisme beklemek miimkiindur, Antalya ilinde, 6zellikle soganh siis bitkileri
yetigtirictli8inde, kargilagtlan sorunlart avantaja ¢evirmek zor olmayacaktir,
6.0ZET

Bu ¢aligma, Antalya ilinde soganli kesme gicek yetigtiren isletmelerin meveut durumu,
uretim yapisi ile clde edilen iiriinlerin pazarlama kanallan ve bu grup sis bitkilerinin gelisme
durumunun ne olabilecegi konularma agiklhik getirmek amactyla 1999 yilinda yiiriitiilmiigtiir.

[sletmeler sahip olduklari seralarmin olduk¢a az boliimiinde soganl; siis bitkilerini
yetigtirmekte, konunun teknik yoniinii bitmeden bu ise girdiklerinden ¢ogunlukla sonugtan
memnun kalmamaktadirlar.

En ¢ok yetistirilen soganh kesme ¢icek tiirleri gladiol, frezya, lilium, iris ve laledir.
Yetigtiricihk genellikle (%44.4 oraninda) kiralanan arazilere plastik sera yapmak suretiyle
ger¢eklegtirilmektedir.

Uretim maliyetleri igerisinde en yiiksek pay1 (tiirlere gore %70-90) Giretim materyali
olarak kullamlan ve ithal edilen sogan olugturmaktadir. Ancak, bir¢ok iretici bir kez sogan
ithal ettikten sonra bunu birkag¢ yil kullanarak, kalitenin diigmesi pahasina da olsa, yiiksek
maliyetten korunmaya ¢alismaktadir.

Kiigiik yada orta lgekli igletmelerde hakim olan bu yapinin tersine, biiyiik sirketler,
soganlt kesme ¢icek yetigtiriciligine, daha teknik ama ihtiyatli yaklasmaktadirlar. Bazilan
bu gruba giren tiirlere zaman zaman liretimlerinde yer vererek denemisler, bazilan ise denemeye
devam etmektedirler. S6z konusu firmalarda tamamen yurtdigi teknolojisi ve teknik bilgisi
kullanilarak tiretim gergeklestirilmekte, ancak soganin pahali bir girdi olmasi ve tasimacilikta
kargilagtlan sorunlar bu bitkilerin yetistirilmesinde en énemli engeli olusturmaktadir,

Soganh kesme gigek yetistiriciliginden elde edilen Uriinler, %76.5 oraninda kooperatifler
aracihr ile pazarlanmaktadir. Pazarlamada nemli ikinei kanal ise, %24 .4 oramyla, iireticiden
dogrudan ¢igekcilere yapilan sauslardir. Bu grup siis bitkisini yetistiren tireticilerin, tretimi
oldukga kiglik alanlarda yapiyor olmalan satigta Antalya ilinde faaliyet gosteren gicekgeilerin
paymimn artmasima neden olmustur. Az olan lretimi il icerisinde degerlendirmek miimkiin
olubilmektedir.

Uriinlerin mezatlara fazla girdigi, nisan, mayis haziran gibi aylarda, diger kesme
¢igek tiirlerinde oldugu gibi, soganli kesme ¢igeklerin de fivatlart 6nemli oranda diismekte,
ozellikle Ekim, Kasim ve Aralik aylarinda yiikselmektedir.

SUMMARY

A Research On the determination Of The Present Situation And The Development

Possibilities Of The Bulbous Cut Flower Growing In Antalva.
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This study was conducted in 1999 to make clear the present situation and the
production structure of the holdings growing the bulbous cut flowers in Antalya, to determine
how to be developed this kind of plants and to state the marketing channels of crops.

The holdings raised the bulbous cut flowers at the quite small area of their own
greenhouses, Also, they were not satisfied from result since they began to this job without
knowing the technical aspect of the matter.

Gladiol, frezia, lilium, iris and tulip were the most grown bulbous cut flowers. The
production was generally performed by setting up greenhouse on the hired areas at the 44%
rate.

Imported bulbs used as the production material got the highest portion among the
production costs with the 70-90 percentage. In this situation, most growers tried to protect
bulb for a few years. But to use the same bulbs reduced the quality.

On the contrary of this structure dominating on the small or middle scale holdings,
the big companies approached to the bulbous cut flower growing with more technical
knowledge were used for production. But the most important difficulties of this production
were the bulbs, the expensive inputs, and the problems met at the tranzportation.

The crops obtained from the bulbous cut flower growing were marketed by
cooperatives at the 75.5% rate. The second important channel at the marketing was the direct
sales from the growers to the florists. The sale portion of the florists in Antalya increased
because the growers made their job in the quite small areas. Appraising of this small production
in the same city could be possible.

In the April, May, and June periods, when the crops come much more the auction,
the prices of the bulbous cut flowers decrease at the very important rate like the other cut
flowers. On the contrary, especially in the October, November, December the prices increase
to the top level.
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